RESUMEN EJECUTIVO


La idea de nuestro de negocio surgió tras hacernos la siguiente pregunta:

Qué es lo que suelen desear la mayoría de jóvenes una vez cumplidos los 18 años y con el carnet de conducir recién obtenido?

La respuesta es muy sencilla. Un vehículo propio que le otorgue cierta independencia y que le permita ir a cualquier lugar que deseen.

Uno de los  principales problemas a los que se enfrentan es la escasez de recursos con los que acometer tan importante inversión.

Otra de las motivaciones que nos impulsó a montar este negocio es el marcado carácter innovador de la idea y la escasa presencia de competidores en la zona de Valencia y alrededores que se dediquen a esta actividad. 

Nuestra empresa intenta ayudar a estos jóvenes a que consigan su primer coche con la única condición de que lleven en el vehículo la publicidad de una determinada empresa y realicen una serie de kilómetros al mes. 

Esta idea se dirige principalmente a universitarios, que son los que suelen contar  con mayores dificultades, ya que aún no se han incorporado al mercado laboral, por lo que nos centraremos en los campus de las universidades que se hallan próximos a la ciudad de Valencia para intentar captar a posibles clientes.

Una de las ventajas del negocio ( debido en gran parte a que se trata de una empresa virtual ) es que no debemos dedicar demasiados recursos a la puesta en marcha de la empresa. Únicamente será necesario realizar una intensa campaña publicitaria ( en campus universitarios y zonas de ocio ) para darnos a conocer y proceder a la instalación del GPS  para el seguimiento del vehículo. Todo este desembolso podrá obtenerse a partir de las aportaciones efectuadas por los socios en el momento inicial.

Llegados a este punto sería oportuno realizar una serie de comentarios acerca de las variables económicas. Para el cálculo de las mismas, hemos supuesto que alcanzamos una cifra de 120 contrataciones al término del ejercicio.( El número de contratos se irá incrementando mensualmente en 10 unidades ).

Al cierre del ejercicio se espera un superávit por encima de los 3.000 euros, cifra que pensamos se vea superada en los sucesivos ejercicios.

